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Présentation du pôle PRICE du DEV 

(Pôle Partenariats/Relations Industriels & Créations d’Entreprises)

2 pans principaux d’activités pour le Pôle PRICE:  

1/ Partenariats industriels

(~75 % de l’activité)

- Facilitateur des relations 

publiques-privées

- Facilitateur des relations 

industrialisables 

Nord ��Sud

2/ créations d’entreprises
(~ 25 % de l’activité)
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Bilan (AERES) concernant le pôle PRICE

�Rappels des points du rapport de l’AERES concernant spécifiquement le 
Pôle Partenariats Industriels et Créations d’Entreprises du DEV :
[…]
Un soutien actif des chercheurs dans la recherche de partenariats 
industriels et la négociation des contrats a induit une progression des 
recettes propres (près de 3 M€ en 2009).

�I – Partenariats économiques
Depuis 2007, l’IRD déploie des outils pour proposer ses services, ses réseaux 
et ses compétences aux acteurs économiques de la valorisation de la 
recherche pour le Sud : transferts de technologies et de savoir-faire, création 
d’entreprises, expertises et partenariats industriels.
Les résultats acquis en 2009, sont la signature de contrats ou 
conventions pour près de 4 M€ auprès de structures privées : en France 
pour 1,6 M€ et hors de France pour 2,4 M€. 

Le total représente 1,8% du budget total de l’IRD, 

en progression de 50% sur 2008.



Présentation du PRICE

1/ Partenariats industriels

�Mise en relations

�Négociations

�Contractualisation 

�Chercheurs � Entreprises 

�Entreprises � Thématiques � Chercheurs

�Financements diverses 

�FUI (pôles  de compétitivité)

�APRF (région)

�Relations avec les pôles de compétitivités & PRIDES

�Comités de sélections des projets
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Accord de secrets
Collaborations scientifiques publiques-privées

Consortiums publics-privés
Prestations scientifiques

Accord de Transfert de Matériels



Activité des partenariats de recherche publics-privés 

traités en forte hausse et avec un meilleur rendement : 

���� Bonne vision de l’ensemble du processus nécessaire

1/ Structuration de l’activité des partenariats 
avec la redéfinition complète 
des procédures liées à cette activité

- Prise en compte besoins terrains
- Mise en place de procédures efficaces.
- Utilisation optimale d’outils 
co-définis et mis au point avec le SAJ : Sirocco

1/ échange de minutes électroniques, 
2/ validation de contractualisation
3/ archivage (et tableaux bilans)

2/ Définition de fiches de coûts & utilisation dans  la négociation :
canevas construit avec la DF
application et temporisation : ex. Biovaxim 40K€/an � 89 K€/an

3/ Bonne connaissance des thématiques de l’institut  
et des acteurs majeurs des différents domaines et f inanceurs :

- Implication des acteurs (chercheurs en particuliers)
� financement de recherches via des partenariats scientifiques publics-privés (FUI,..)



Bilan géographique des partenariats scientifiques publics-privés 

& perspectives possibles (’analyse des conventions signées en 2009). 

1/ Partenariat Nord-Nord

2/ Partenariat recherche au Sud 

avec des entreprises au Nord :

� essais cliniques

� changement climatique : Europe de demain 

R&D du Sud s’applique au Nord (ex. la lutte contre la désertification, la lutte contre 
les maladies vectorielles, moustiques, …)

3/ Partenariat recherche au Nord avec un développement entrepreneurial au Sud

� Développement de nouveaux produits ou de tests. 

� Délocalisation de produits pour la consommation locale, adaptés en fonction de la 
cible au Sud � permet des conditions de développement dans ces pays.

4/ Partenariat de recherche au Sud avec des applications pour les entreprises au 
Sud :

� Réseau IRD sur tous continents du Sud � transmission des techniques et 
savoirs faires (connaissances explicites de terrains)/ applications industrielles et 
l'aide à l'adaptation de produits appropriés.

� Ex anti venins de serpents testés en Afrique, bientôt utilisés en Amérique du Sud.



projet collaboratif industriel / demande de financement FUI 

Spot Image, GEO Transfert, 
CLS, Nev@ntropic, 
OASU EPOC,
UMR AMAP (C. PROISY, IRD), 
UMR ECOLAB, UMR LOG

L’IRD recevra 83K€ d’OSEO pour ce projet 
(100% de sa demande).

projet AAP 2009/FUI 
labellisé par le pôle de compétitivité Pôle Aerospace  Valley
pour des projets GMES
Développement d'une offre de service à vocation internationale pour la surveillance de 
l'environnement littoral à partir de technologies spatiales



Présentation du PRICE

2/ créations d’entreprises

�Validation du pré-projet

�Contexte scientifique et 

liens futurs avec l’IRD

�Aspects économiques 

�Autorisation des commissions 

Ethique et Déontologie

�CCDE (IRD)

�Commission nationale de 

la fonction publique

�Trouver un bon incubateur 

adapté au projet8

Début

Analyse du contact

Analyse économique
du projet

Financements
possibles

Orientation dans
les structures

Commission de 
déontologie + mobilit

Liens futurs
avec IRD

Fin

Enjeux importants
- pour le département et l’unité scientifique (thématiques)

- pour le porteur du projet (saut vers le « privé »)
En plus du contexte légal. 



Les conditions des success story dans la création d’entreprises

Rappels légaux : 
Vade-mecum des passerelles public-privé (chercheurs,…)
http://www.enseignementsup-recherche.gouv.fr/pid23910/vade-

mecum-des-passerelles-public-prive.html?&xtor=EPR-1
Circuit avec commissions éthiques et déontologiques

Les points clefs de la réussite 
d’une entreprise accompagné e en essaimage IRD :

1. Des idées/expertises, savoirs et 
savoirs faires utiles 

(brevets)

2. Une connaissance du milieu industriel 
(partenariats publics-privés, mise en place de 
consortiums, d’appels à projets cofinancés 

–Régions, Europe, FUI, pôles de compétitivité)

3. Une approche entrepreunariale
(avec incubateurs & structures adéquates)



Les règles d’or d’une création d’entreprise réussie

� Mise en place de brevets (pole PI)

�(chercheurs ou porteurs externes)

1/ Des idées / expertises, savoirs & savoirs faires  utiles

Entreprise de Jean Waikedre
exploitation 
du bois de sental



Les règles d’or d’une création d’entreprise réussie

2/ Apprenez à connaitre vos futurs partenaires : 
Collaborez avec les industriels : 

�connaissance milieu + 
prise en compte coûts 

+ respect dates délivrables

Exemple de JM. Fernandez :
1 an d’« encadrement »
dans les prestations scientifiques
avant de fonder son entreprise

3/ Une approche entrepreunariale :
-Adossement aux réseaux 

économiques innovants
-Formation sur business plan, 

techniques de ventes, …

� incubateurs locaux



Ex. de la création d’entreprise à l’IRD : AEL

1 / Pas de brevet mais technologies et savoirs faires IRD maîtrisés et à valoriser

2/ a/ Très nombreuses collaborations de recherche IRD / Miniers Nouvelle Calédonie, 

(12 contrats, 835 230 €) 

b/ Equipe impliquée dans le « consortium minier »

���� En plus de l’aspect scientifique, le porteur s’est initié à

Préparer des feuilles de coûts

Comprendre l’intérêt des industriels, les dates clefs, 

la négociation, les étapes de  la contractualisation

3/ Le saut de la création via une aide commune IRD/CEA

Hébergement d’AEL par l’IRD-Nouméa

(~2 ans dans la pépinière d’entreprises, négocié dès mi-2009) ;

Accompagnement par le CEA (incubation depuis mi 2009) : 

salaire du chef d’entreprise (6 mois), prêt d’honneur, mise en disponibilité (3 ans)

Préparation des accords de collaborations IRD/AEL et autorisations dès 2009

Entreprise d’Analyse des impacts des mines
chiffres & dates clés : jan. 2010 : Création; avr. 2010 : Démarrage des activités 
commerciales
6 employés (4 chercheurs/ingénieurs et 2 techniciens) + 1 associé non salarié
CA prévisionnel 2010 : 550.000€, pour les 9 derniers mois (avril-décembre)



Conclusion

�L’activité principale du PRICE :
� Les partenariats scientifiques publics-privés

� La plupart de ces partenariats sont des apports financiers importants de nos 
recherches et permettent leurs financements 
�� Intéractions importantes avec les départements scientifiques

�Ces financements permettent de faire des recherches qui sinon n’auraient pas lieu

�Seule une très faible partie (10%) concerne un processus lié aux brevets ou à une 
brevetabilité

� L’instruction des dossiers est fondamentale dans ces domaines 
�Apports financiers très souvent minimisés

�Relations avec les industriels non optimales au départ

�Nouvelles ouvertures que nous sommes capables de proposer  

� L’aspect création d’entreprises :  3 bases nécessaires
�Savoirs, Savoirs Faires / brevets : socle du projet

�Pratique des futurs partenaires industriels et réseau de clients

�Maitrise entreprenariale (business plan, …) & apprentissage outils.

�partenariats industriels comme passeurs économiques de savoirs 

entre sud, nord et sud


